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college

Lineas de Formacién /
Periodos

Administracién y
Finanzas

Gerenciamiento

Metodologia
Instrumental

Acentuacién

1° Cuatrimestre

2° Cuatrimestre

3° Cuatrimestre

4° Cuatrimestre

5° Cuatrimestre

6° Cuatrimestre

7° Cuatrimestre

Razonamiento Légico
Matematico para la
Toma de Decisiones

Matematicas para
Administracion

Matematicas
Financieras

Estadistica Aplicada
a la Administracion

Mercadotecnia
Estratégica

Introduccion
a la Administracion

Economia de la
Empresa

Entorno
Macroeconémico

Informacioén
Financiera para la
Toma de Decisiones

Contabilidad y
Administracion de
Costos

Anadlisis de la
Informacién Financiera

Finanzas Empresariales

Evaluacion de
Proyectos y Fuentes
de Financiamiento

Administracién de
la Remuneracion

Administracién de
Operaciones |

Administracion de
Operaciones |l

Instrumentos de
Presupuestacion
Empresarial

Entorno y Cambio

Desarrollo de Habilidades

Comportamiento

Administracion

Comunicacion e

Estrategias de

Organizacional Gerenciales Organizacional del Capital Direccioén y Liderazgo Imagen Corporativa Auditoria Integral Admlnlstr:acnon de
Humano la Calidad
Marco Lega.l de los Coaching Empresarial
Negocios
Psicologia Organizacién Desarrollo S idad e Hiai D llo del Talent Eti | Control de
olog Derecho Laboral eguridad e Higiene esarrollo del Talento icaen las 4
Organizacional y Desarrollo Sustent.ablg y las en el Trabajo Humano Organizaciones Gestion
Organizaciones
Teoria del | fTe«':nol'caglas deI | fTecnol.c?glas deI Inglés para Inglés para Seminario de
Conocimiento nformacion para los nformacion para los Negocios | Negocios Il
Negocios |

Negocios Il

Investigacion

Ventas y Servicios

Comportamiento
del Consumidor

Direccién y Técnicas
de Ventas

Investigacion
de Mercados

Estrategias de
Publicidad y Promocién

de Ventas

Gestién Estratégica
de Eventos
Corporativos

Negocios Electrénicos

Calidad de Atencidn
y Servicio al Cliente

Residencias
Profesionales




